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CURRICULUM VITAE ABREVIADO (CVA) 

 
 
Parte A. Datos personales: 

Nombre y apellidos ROSAMARIA REIG RAMELLAT 

Núm. identificación del investigador 
Researcher ID   
Código Orcid   

 
A.1. Situación profesional actual  

Organismo UNIVERSIDAD COMPLUTENSE DE MADRID  
Dpto./Centro FACULTAD DE COMERCIO Y TURISMO 
Dirección (UCM)   
Teléfono (UCM)   Correo electrónico (UCM) rosareig@ucm.es 
Categoría profesional PROFESORA ASOCIADA  Fecha inicio 2014 
Espec. cód. UNESCO   
Palabras clave DIRECTORA DE INNOVACION Y MARKETING  

 
A.2. Formación académica  

Titulación/Doctorado Universidad Año 
EXMBA INSTITUTO DE EMPRESA 2010 
 LICENCIATURA EN PERIODISMO UNIVERSITAT INTERNACIONAL DE CATALUNYA 2004 
LICENCIATURA EN 
HUMANIDADES UNIVERSITAT INTERNACIONAL DE CATALUNYA 2003 

 
 
Parte B. RESUMEN LIBRE DEL CURRÍCULUM  
 
Profesional del Marketing, la Innovación, Transformación Digital  y Desarrollo de Negocio, con 17 
años de experiencia en los sectores de Servicios Financieros , Electrónica de Consumo y  Turismo 
en 4 países. MBA por el IE Business School y Profesora Asociada en el IE University, UCM 
(Universidad Complutense), ICADE  y en ESERP Business School, impartiendo asignaturas en 
grado y Master. Bilingüe en Inglés, Italiano, Español y Catalán. Apasionada del marketing, la 
tecnología y la innovación. 
 
 
Parte C. MÉRITOS MÁS RELEVANTES  

 
Publicaciones 
 
Proyectos 
 
Contratos, méritos tecnológicos o de transferencia 
 
Experiencia docente y cargos de gestión académica más relevantes  
 
 
 
 

Fecha del CVA    
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IE UNIVERSITY , Madrid, España  
Profesora Asociada, desde Sept. 2016 
• Profesora de “New Trends in Marketing Management” en el Grado de Administración de 

Empresas. Impartida en inglés.  
 

Directora del Marketing LAB  
Directora del Marketing Lab de la Universidad donde desarrollamos proyectos de consultoría de 
marketing para compañías.  
 
UCM  – Universidad Complutense, Madrid, España  
Profesora Asociada , Desde Sept. 2014  
• Profesora de Marketing en Grado y Máster, impartiendo asignaturas de “Comportamiento del 

Consumidor”, “Marketing Digital” y “Estrategia de Marketing”.  Todas impartidas en inglés.  
 
ICADE  – Madrid  
Profesora Asociada, Desde Sept. 2019 
• Profesora de Marketing en Grado impartiendo asignaturas de “Marketing Research”.  Impartida 

en inglés.  
 
ESERP BUSINESS SCHOOL  – Universidad Rey Juan Carlos I   
Mentora y Directora de proyectos fin de Máster, Desde Sept. 2011  
• Mentora y Directora de los proyectos fin de Máster en la especialidad de Marketing.  

 
 
 
 
Experiencia profesional relevante para la docencia y la investigación 
 

 
INVERSIS BANCO (BANCA MARCH) – Servicios de Inversión. Madrid, España  
Innovation Manager                                       Desde 2018   
• Liderar la transformación digital de la compañía, con responsabilidades entre los departamentos. 
• Diseño y ejecución de los nuevos modelos digitales e interactivos de la compañía para su 

reposicionamiento. 
• Creación del ecosistema actual de partners de la entidad. 
 Marketing & Communication Manager                     2014 –2018  
• Definir la estrategia de marca, la comunicación corporativa tanto el mercado nacional como 

internacional. 
• Redefinir el nuevo branding y posicionamiento de la entidad. 
• Liderar y coordinar las agencias externas y establecer partneships con reguladores e instituciones 

académicas.  
Desarrollo de Negocio Internacional (B2B)                               2012 –2015  
• Liderar el desarrollo de la internacionalización del negocio Institucional del Banco; con 

responsabilidad sobre las cuentas internacionales del Reino Unido, Irlanda y Suiza 
• Coordinar las estrategias de expansión de la entidad hacia nuevos mercados y seguimiento de los 

clientes existentes 
Online Marketing Manager  (B2C Business)       2011 - 2012 
• Planificación y gestión de la estrategia de Marketing On-line: Construir y manejar la imagen de 

marca e identidad de la Compañía e implementación y seguimiento de las campañas de SEM y 
SEO de las páginas Web del Banco 

• Coordinar las campañas on-line de los diferentes productos y consecución del ROI 
 
 
HOTUSA GROUP –Londres (UK) y Barcelona (España)  
Marketing & Strategic Development Manager           Nov 2006 - 2011  
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• LONDRES: Expansión de las marcas en el Mercado Inglés, obertura de la oficina en Londres de 
Domus Selecta y Style Hotels, supervisando el equipo de Desarrollo de Negocio en Inglaterra. 

• BARCELONA: Formular las campañas anuales de Publicidad y Relaciones Públicas para ambas 
marcas, con plena responsabilidad sobre el presupuesto de Marketing.  Incrementando el tráfico 
de la web de Domus Selecta en un 60%, desarrollando campañas de marketing on-line mediante 
colaboraciones con empresas locales y organizaciones internacionales. 

 
SAMSUNG ELECTRONICS- Barcelona, España  
Marketing, Communication & PR Account Manager                          2005 –2006  
• Implementación de las directrices estratégicas de la marca, coordinar las agencias externas de 

comunicación, y analizar los resultados de las campañas (Control sobre 2.5€ Millones) 
• Organización de eventos para los departamentos de Comercial y Ventas, para el cliente final, el 

canal de distribución y la prensa (America’s Cup en Valencia, Ferias Internacionales: CEBIT, IFA, 
3GSM) 

 
 
Otros (Dirección de tesis doctorales, patentes, pertenencia a comités editorales, organización de 
eventos científicos, premios, etc.)  
 
 
 
*Este documento será publicado en la página web de la Facultad de Comercio y Turismo de la 
Universidad Complutense de Madrid: https://comercioyturismo.ucm.es/  
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